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Communiqué de presse 

 
 
OPTIMEXPORT : 
Un Programme au Service de l’Exportation hors Hydrocarbures 
 

« Renforcer les capacités d’exportation des PME Algériennes », tel est le défi que se 

propose de lancer, dès le mois de janvier 2008, l’équipe d’OPTIMEXPORT, le nouveau 

programme d’accompagnement pilote au service de la relance et de la diversification des 

exportations hors hydrocarbures algériennes. 

S’inscrivant dans le cadre de la coopération franco-algérienne et initié à la demande 

du Ministère du Commerce, qui en est le Maître d’Ouvrage, ce programme devrait permettre 

à de nombreuses entreprises algériennes d’intégrer un développement international dans leur 

stratégie de croissance économique. 

Cette action d’optimisation des capacités exportatrices des PME algériennes est 

financée à plus de 2 millions d’euros par l’Agence Française de Développement (AFD) et 

s’étale sur une durée de trois (03) années. 

OPTIMEXPORT vient à point nommé pour soutenir les efforts déjà consentis par les 

pouvoirs publics pour booster et diversifier les exportations hors hydrocarbures, à travers le 

renforcement du dispositif de soutien à l’exportation, et faire face au nouvel environnement 

économique international de l’Algérie (Accord d’Association avec l’Union Européenne et 

adhésion à l’OMC ) en palliant, notamment, aux insuffisances en matière de préparation de 

l’acte d’exportation. 

En effet, il est important de souligner le caractère opportun de ce programme puisqu’il 

s’inscrit dans le contexte des recommandations formulées lors de la rencontre du 12 

novembre 2007 avec les exportateurs et qui appellent, entre autres, à la mise à profit du 

programme OPTIMEXPORT, la mise à niveau des personnels des institutions en charge de la 

promotion des exportations, la formation aux métiers de l’exportation au profit des 

exportateurs. 

En phase de démarrage, « OPTIMEXPORT» prévoit de mettre en œuvre ses premières 

actions au cours du premier trimestre 2008 avec l’appui et la synergie de l’Agence Nationale 



de Promotion du Commerce Extérieur (ALGEX) et de  la Chambre Algérienne de Commerce et 

d’Industrie (CACI). 

OPTIMEXPORT, un outil pour mieux appréhender les différentes étapes de 
l’exportation 

 

Faire son propre diagnostic à l’export, organiser son service export et préparer sa 

démarche d’exportation, utiliser les outils et les méthodologies modernes, s’entourer de 

compétences à l’export, s’informer sur les marchés extérieurs, connaître les règlements et 

normes en vigueur, adapter ses produits et ses techniques à la demande du marché, fixer ses 

prix, évaluer les risques et s’en prémunir ou encore prospecter les marchés extérieurs sont 

autant d’étapes primordiales à la réussite d’une opération d’exportation, que seules quelques 

entreprises bien structurées maîtrisent correctement. 

Ces étapes, qui interviennent en amont de l’opération d’exportation elle-même, ne 

sont malheureusement pas encore suffisamment prises en compte par un grand nombre 

d’opérateurs qui privilégient souvent l’opération «blindfold» (opération menée à l’aveuglette) 

au détriment d’une démarche professionnelle. L’autre cas de figure est celui d’entreprises 

qui n’osent pas tenter l’international par frilosité ou par manque d’expérience. 

C’est justement pour mieux aborder toutes ces étapes et mieux préparer les PME 

algériennes au mouvement des échanges mondiaux que le programme OPTIMEXPORT se 

propose de lancer des actions d’information, de formation et d’accompagnement et de 

promotion à l’international.  

OPTIMEXPORT, une solution adaptée au service de l’entreprise, mais aussi 
des institutions nationales du commerce international 

 

C’est autour du triptyque « s’informer, se former, et se faire accompagner à 

l’international » que s’inscrit le programme OPTIMEXPORT qui s’adresse aussi bien aux PME 

qu’aux acteurs institutionnels publics et privés du commerce international. Son ambition est 

de : 

- sensibiliser les entreprises à l’approche des marchés à travers l’organisation de 

séminaires et de réunions d’information, 

- d’améliorer la performance de l’ensemble des acteurs (entreprises, institutions) grâce 

à des modules de formation stratégiques ou opérationnels 

- et de fournir un accompagnement personnalisé à l’international de deux (02)  années à 

un groupe pilote d’entreprises dans le cadre d’une sorte de contrat de partenariat 

intitulé « Challenge OPTIMEXPORT », incluant des actions d’information, de 

prospection, de promotion et d’implantation durable sur les marchés extérieurs. 



 

Le «  Challenge OPTIMEXPORT » ou contrat de partenariat à l’export 
 

L’équipe d’OPTIMEXPORT procède à la présélection d’un groupe pilote d’entreprises en 

requérrant de la part de la PME publique ou privée, versée déjà dans l’exportation, 

nouvellement exportatrice ou disposant d’un fort potentiel à l’exportation, un objectif à 

l’international ainsi qu’une véritable adhésion au programme. L’objectif étant de permettre 

à l’entreprise sélectionnée de bénéficier, durant deux années et de façon personnalisée, les 

actions citées plus haut avec la perspective d’un déploiement d’un courant d’affaires. 

Une équipe biculturelle et des experts à la disposition des entreprises. 
 

Grâce à la complémentarité et à la synergie d’une équipe biculturelle conduite par un 

consultant d’UBIFRANCE, spécialiste de la promotion et du développement international des 

entreprises, et à l’apport d’une expertise locale et étrangère, le programme permet une 

valorisation des entreprises algériennes et favorisera, à terme, l’implantation des produits 

hors hydrocarbures, notamment agricoles et agro-alimentaires, sur les marchés extérieurs. 

Il est à noter que l’ensemble des frais liés à l’information et au volet formation sont 

pris en charge par le programme à l’exception des frais d’hébergement et de transport qui 

sont à la charge du bénéficiaire. 

Par ailleurs, la PME bénéficiaire du « Challenge OPTIMEXPORT »contribue à hauteur de 

25% des frais de participation aux missions collectives et salons professionnels organisés à 

l’étranger. 

 

Pour tout renseignement, s’adresser à : 

OPTIMEXPORT 
Palais Consulaire ; 6, Boulevard Amilcar Cabral - Place des Martyrs 

BP100 Alger-1er Novembre 16000 Alger – Algérie 
Tél.: 213 021 96 42 39 / 96 43 19   Fax : 213 021 96 47 45 

Bureau OPTIMEXPORT/ ALGEX : 213 021 52 04 86 
Site web : www.optimexport-dz.org 

Email: info@optimexport-dz.com 
Contacts:  
Melle Naryman Tighilts – Assistante et contact avec la Presse 
 

Mr Marc Martinant  Chef de Projet  
Mme Nouara Toubal Responsable opérationnel / ALGEX  
Mr Zineddine Nedioui Responsable opérationnel / CACI  

 


